
Pasos en un proceso de una transferencia de propiedad de un negocio a una 3º parte 
 

 
 

EMPRESIUS - Conectando profesionales 
 

 El proceso de compra venta de un negocio: Educación y Entrenamiento 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Haga un click aquí para ver la tabla más grande. 
 

 
 
 
 
 

 
¡Reserva aquí una hora para tu cita con un entrenador-coach para saber más! 

El Entrenador-Coach:  
 
¡No inventes todo el proceso tú mismo! 
No te juegas tu futuro por falta de 
educación y un aprendizaje de probar y 
equivocar.  
Deje que te ayudamos, y te enseñamos 
los pasos y claves de un proceso de 
compra venta exitosa:  

 como preparar y promover un 
negocio, o tu persona (como 
comprador),  

 como diferenciar entre curiosos 
y serios,  

 como negociar y  
 cerrar una operación con éxito 


